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Cooperat:ves

Une 1% année d’acquisition
des bases connaissances générales et techniques

v

Une 2% année de mise en pratique : actions de vente sur
le terrain, études de marché, réalisation de dossiers
technico-commerciaux et vente de produits...
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Stage marketing

Stage projet collectif 3 semaines

avec actions
professionnelles
2 semaines

Découverte |
d'une f .
exploitation Stag:u\;ente
agricole

Stage situations ~ professionnels

1 semaine ‘ ]
professionnelles 3 semaines

: (SPS)
Stage relation !
cor%merciale & semaines
1 semaine
. Et des visites d’exploitations et
Découverte de . . .
Pentreprise d’entreprises agricoles
avec projet
2 semaines
(_ Découvrir les différentes filiéres agricoles de la région : acteurs, marchés, choix stra-\
tégiques en production et commercialisation
- Découvrir des acteurs du développement international en agriculture ceuvrant avec ces
filieres : missions, partenariats, ingénierie de projet...
- Utiliser des méthodes et des outils pour analyser, comprendre les réalités profession-
nelles et leurs axes d’évolution et pour en rendre compte.
\ lles et | d’évolution et d t )
o Horaires hebdomadaires
Disciplines
1ére année 2éme année
Techniques d’expression et de communication 6h
(Frangais/ESC/DOC)
Mathématique/TIM 2,25h 1,75h
Agronomie/Zootechnie/Agroéquipement 4h 4,5h
Marchandisage 0,75h 2,75h
Marketing 1,5h 2h
Economie d’entreprise 1,5h 1,5h
Anglais général et professionnel 2h 3.5h
Education physique et sportive 1,5h 1,5h
Enseignement d’initiative locale 3h
Gestion 0,75h 2,25h
Relation commerciale et négociation 0,75h 4,25h
Economie générale 3h
Activités pluridisciplinaires et accompagnement 5h 4h
au projet personnel et professionnel
TOTAL 32h 28 h
~

-
= 100 % CCF (Contrdle en Cours de Formation) :

Formation organisée suivant le cursus européen de délivrance des diplomes LMD (Licence, Master,
LDor:’mra’c), selon un découpage en semestres cohérents (délivrant chacun 30 crédits ECTS). )

e Technico-commercial

e Responsable de dépdt, de points de vente, de
coopérative ou de négoces agricoles

o Responsable de magasin, LISA, jardinerie...
o Assistant marketing, chargé d’études

o Chargé de clientéle dans la banque ou l'assu-
rance

e Enlicence professionnelle
e Enécole supérieure de commerce

e EnIUPdescience de gestion (marketing,
management...)

e EnLicence et Master
o Encertificat de spécialisation



